Capsule UIA — UIA Med Lab CYCLE 1 — Module N°2 : Négotiation Raisonnée de Harvard, 25 avril 2024

- UIA Med Lab contribue aux travaux de I’Académie de 'UIA
<
UIA Med Lab
Inscrivez-vous maintenant!

Capsules UIA

En ligne
#UIACapsules

Négociation Raisonnée de Harvard

- Pour avoir un OUI dans vos négociations -

Jeudi, 25 avril 2024
De 16:00 a 17:30 CET (Paris time)
Gratuit - Inscription obligatoire
Inscrivez-vous maintenant!
Formation continue Réservée aux membres de I"'UIA Avocat et juristes d’entreprises

Apreés votre inscription, vous recevrez un e-mail de confirmation vous expliquant comment participer au
webinaire.

Jeudi 25 avril 2024 16:00 a 17:30 CET — UIA Med Lab CYCLE 1 — Module N°2 :

INTRODUCTION

Cette Capsule UIA en ligne est la 2°™ d'une série de 4 (Cycle 1) organisée en 2024 par the (first) UIA Negotiation
Laboratory, January 25, 2024 - Le (premier) Laboratoire de Négociation de I'UIA. Le CYCLE 1 du Laboratoire de
Négociation de I'UIA examine comment structurer la négociation : des outils pour améliorer la négociation.

Ce Module N°2 se concentrera sur une technique de négociation trés connue mais toujours utile a explorer encore et
encore : la Négociation raisonnée de Harvard, « obtenir un oui »!

Quelles sont les fondamentaux de la méthode Harvard ? Quand et comment I'utiliser ? En quoi offre-t-elle un « cadre
tres efficace qui garantit le succes » ? En toutes circonstances ? Comment distinguer cet outil de négociation parmi
d'autres ? Définition, structuration, importance et exemples pratiques de la négociation fondée sur les principes de
Harvard seront présentés par deux grands experts de la négociation et de la médiation qui feront équipe pour partager
leurs connaissances et leur expérience.

Introduction :
¢ Jacqueline SCOTT, Lawyer, Chairman of the UIA, USA
o Lotfi EL AJERI, Avocat, Médiateur, Auteur, Président de la Commission Prévention & Médiation de I'UIA, Tunis, Tunisie

Intervenants :

e Lisa BAKER MORGAN, Médiateur, Avocat contentieux et Formatrice en résolution amiable, Los Angeles, Etats-Unis
e Claude AMAR, Médiateur, Président de I'lFCM (Institut Frangais de Certification des Médiateurs) et de I'Académie
de la Médiation, Membre émérite et Secrétaire du Conseil de I'|AM (International Academy of Mediators), Paris, France

Jeudi 25 avril 2024 16 a 17h30 pm CET—-UIA Med Lab CYCLE 1 - Module N°2: Négociation raisonnée de
Harvard par Héléne de KOVACHICH, Médiateur accrédité, ancien juge (Québec, Canada) & Laurent ROUVIERE,
négociateur certifié HARVARD (USA/France)

Formation en frangais

Modérateurs:



e Catherine PEULVE, Avocat, Médiateur, Auteur, Secrétaire général adjoint de I'UIA, Membre émérite de I'lAM
(International Academy of Mediators), membre du Comité exécutif de la Commission Prévention & Médiation de I'UIA,
responsable de I’'UIA Med Lab, Paris, France

¢ Pierre JUNG, Avocat, Médiateur, Auteur, Membre de la Commission Prévention & Médiation de I'UIA, responsable
de I’'UIA Med Lab, Paris, France

Inscriptions sur
Teams

Join the meeting now
Meeting ID: 347 637 969 61
Passcode: xfD9fU

Nous contacter

COURRIELS DES INTERVENANTS (POUR ZOOM)
Jacqueline SCOTT jscott@fortneyscott.com

Lotfi EL AJERI mlelajeri@eal.tn

Catherine PEULVE cpeulve@cplaw.fr

Pierre JUNG p.jung@njpartners.com

Héléne de KOVACHICH hdek@gomediation.ca
Laurent ROUVIERE laurent.rouviere@negocier.net

Le UIA Med Lab - le (premier) Laboratoire de Négociation de I'UIA - propose une formation qualifiante gratuite
dédiée a la négociation. Le UIA Med Lab a été créé afin de fournir aux participants des outils pratiques pour améliorer
leur pratique de médiateur, leur pratique de la médiation (sans étre médiateur) et, plus généralement, leur pratique
de la négociation. Bien que les médiateurs ou les tiers neutres n'utilisent pas nécessairement ces outils, les connaitre
améliore leur compréhension et celle des participants de la négociation qui se déroule sous leurs yeux. Les outils de
négociation sont entre les mains des parties et de leur(s) conseil(s), qui doivent bien les comprendre et étre capables
de les différencier pour mieux les maitriser et les déployer au cours du processus de négociation ou de médiation.

Des personnalités de premier plan et des experts reconnus aborderont divers outils de négociation et de médiation,
par le biais d'une présentation en ligne et d'une discussion interactive. Les Capsules de I'UIA Med Lab seront
animées en anglais et/ou en frangais selon les intervenants. Le CYCLE 1 de I'UIA Med Lab pour 2024 explorera
la structuration de la négociation : des outils pour augmenter le pouvoir et améliorer la négociation. Le CYCLE 2 de
I'UIA Med Lab pour 2025 explorera la connaissance de soi : des outils pour agir plus efficacement en tant que
médiateur/tiers neutre.

Les sujets de formation de I'UIA Med Lab intéressent autant les avocats que les juristes d’entreprises et servent aussi
bien les missions de conseil que de prévention, précontentieux et contentieux.

L

Prochains modules et intervenants de ’UIA Med Lab CYCLE 1 2024 :

Jeudi 27 juin 2024 16h00 a 17h30 CET- UIA Med Lab CYCLE 1 - Module N°3 : Négociation distributive - Ancrage - ZOPA
(Zone d'Accord Potentiel) par Jonathan LLOYD-JONES, Médiateur commercial indépendant, Vice-président de I'|AM
(International Academy of Mediators), Londres, UK & Bill MARSH, Médiateur commercial, Membre émérite de I'lAM
(International Academy of Mediators), Londres, UK.

Formation en anglais

Jeudi 26 septembre 2024 16h00 a 17h30 CET- UIA Med Lab CYCLE 1 — Module N°4 : 2 outils pratiques : le GPS de
Négociation "Ou en es-tu ? Voici ta feuille de route » par Vincent EURIEULT, Docteur en Négociation, Professeur a
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I'ESCP, Auteur & Créateur du modeéle Cube de négociation & Mélange d'outils préparatoires et de conduite d'une
médiation par Jeremy LACK, Avocat, Médiateur, Président de I'AFIM (Association Francophone Internationale de
Meédiation) Formation en francais et/ou en anglais

% % %k %k %k

Replays

CPS & BATNA ou MeSoRe, par Lisa BAKER MORGAN, Meédiateur, Avocat contentieux et Formatrice en résolution
amiable, Los Angeles, Etats-Unis et Claude AMAR, Médiateur, Président de I'IFCM (Institut Frangais de Certification
des Médiateurs) et de I'Académie de la Médiation, Membre émérite et Secrétaire du Conseil de I'!AM (International
Academy of Mediators), Paris, France Jeudi 25 janvier 2024 https://youtu.be/RFcSPDdx9Jk

kkdkx

Tous les modules sont introduits par Jacqueline SCOTT, Avocat, Présidente de I'UIA, USA, et Lofti EL AJERI, Avocat, Médiateur,
Auteur, Président de la Commission Prévention & Médiation de I'UIA, Tunis, Tunisie et modérés par Catherine PEULVE, Avocat,
Meédiateur, Auteur, Secrétaire général adjoint de I'UIA, Membre émérite de I'!AM (International Academy of Mediators), membre
du Comité exécutif de la Commission Prévention & Médiation de I'UIA, Paris, France et Pierre JUNG, Avocat, Médiateur, Auteur,
Membre de la Commission Prévention & Médiation de I'UIA, co-responsables du UIA Med Lab, Paris, France.


https://youtu.be/RFcSPDdx9Jk

	Capsule UIA – UIA Med Lab CYCLE 1 – Module N 2 : Négotiation Raisonnée de Harvard, 25 avril 2024
	UIA Med Lab contribue aux travaux de l’Académie de l’UIA
	Inscrivez-vous maintenant!
	Capsules UIA
	En ligne
	#UIACapsules
	Négociation Raisonnée de Harvard
	- Pour avoir un OUI dans vos négociations -
	Jeudi, 25 avril 2024
	De 16:00 à 17:30 CET (Paris time)
	Le UIA Med Lab – le (premier) Laboratoire de Négociation de l'UIA - propose une formation qualifiante gratuite dédiée à la négociation. Le UIA Med Lab a été créé afin de fournir aux participants des outils pratiques pour améliorer leur pratique de méd...

